LA GESTIONE DEI LISTINI E DELLA SCONTISTICA

1) IL PREZZO DI LISTINO STANDARD
Nella sezione PREZZI DI LISTINO della scheda anagrafica di ogni articolo sono presenti diversi campi.

[l primo & il “PREZZO DI LISTINO STANDARD”.

Processore INTEL i7 860

| Crati identificativi I Dim. & peso I Laratteristiche I Altre informazioni | Frezzidilisting l Pra
|

Prezzo di listino standard: ]€ 200,00

Se non viene specificato altro, ogni volta che nella compilazione del corpo fattura, inseriamo un codice
articolo, il programma compilera automaticamente il campo PREZZO, inserendo automaticamente il valore
del campo PREZZO DI LISTINO STANDARD della scheda anagrafica dell’articolo selezionato.

Ovviamente, in caso di necessita, sara sempre possibile intervenire manualmente per modificare il valore

proposto di default.

Corpo fattura | Destinazione | Modalita di consegna I Altre informazioni I Ritenute subit

N® rigo Articolo f Descrizione Quantita Prezzo
[ 1 4 [intei00111 =] 100] €200,00 |

DB ':l |Fru{E§5urE INTEL i7 260

2) | LISTINI SPECIALI
Molte aziende praticano prezzi di listino diversi a seconda della tipologia di clientela.
Selezionando il comando LISTINI SPECIALI (del menu GESTIONE CICLO ATTIVO), possiamo definire una serie

di diverse tipologie di clientela.

—j ESI . Gestione ciclo attivo Tutte |e anagrafiche Gestione e controllo attivita 3¢
gy Fornitori ;fl:' Fiano dei conti |-| —'J | Warianti M f i
= =
gy Clienti ;'_-,g Banche " #123 Linita di mizura
Anagrafica . i L ARTICOLT | . | Gestione | Magazxini
arienda ol SOt & Centri di costo [ Listini speciali | flags

APAGRAFICHE PRIMCIFALL

Momi listini

||:|'|enti vip

|I2I'|Eﬂt'| primari

|I2I'|Eht'| standard

Nel nostro esempio, abbiamo ipotizzato di voler distinguere i clienti in 3 diverse categorie.




A titolo di esempio, ipotizziamo di voler classificare il cliente ROSSI CARLO come cliente “CLIENTE VIP”.
Pertanto, nella scheda anagrafica del cliente, dalla sezione PROFILO CLIENTE, impostiamo opportunamente
il campo LISTINO APPLICABILE AL CLIENTE.

=

Rossi Carlo

| Dati anagrafici {F5) | Dati abituali {F6) | Contatti | Unita locali | Annotazioni | Profilo cliente |-::un

Listino applicabile al cliente: |l:|ier1ti vip El

Eventuali sconti sul prezzo di listino da applicare al cliente

Sconto percentuale: |ﬂ,ﬂl|]
Sconto fisso: |€ 0,00

Supponiamo, inoltre, di voler praticare prezzi diversi in funzione della tipologia di clientela per un
determinato articolo. Pertanto, nella scheda anagrafica dell’articolo desiderato, impostiamo
opportunamente i campi della sezione PREZZI DI LISTINO.

Processore INTEL i7 860

| Diati identificativi | Dim. e peso | Caratteristiche I Altre informazioni | Prezzi di listing | Pregzi;

Prezzo di listino standard: |€ 200,00

Listini speciali

Listino Prezzo
||::|'|ent'| vip = | € 150,00
||:|ient'| primari = | £ 180,00
||:|'|ent'| standard = | £ 200,00

| = | £ 0,00

Ora, se andiamo a registrare una fattura intestata a ROSSI CARLO, il programma proporra il prezzo di listino
specificamente previsto per la categoria a cui appartiene il cliente.

Data registrazione: |14,/07,/2010 Tipo documento: |Fattura :| E|

Cliente: 2 |r|:ts:|:ar E| |ﬁ.ussi Carlo

Data documento: 14/07/2010 N* documento: 1 Protocollo: 1

Corpo fattura | Destinazione | Modalita di consegna | Altre informazioni | Ritenute subite | Contab

N® rigo Articolo f Descrizione Quantita Prezzo  Sconto %
1 44 [ineioonn [=]] o00] 150,00 | of
DB Q |Prucemre|NTELi? 860 | E




3) SCONTI FISSI E PERCENTUALI SPECIFICI PER IL CLIENTE

Nella scheda anagrafica di ogni cliente, alla sezione PROFILO CLIENTE, & possibile impostare sconti fissi e/o
percentuali da applicare sui prezzi di listino.

A titolo di esempio, ipotizziamo di voler applicare al cliente ROSSI CARLO un sconto del 50% sul prezzo di
listino di tutti i beni e servizi offerti.

| Dati anagrafici {F5) | Dati abituali {F6) | Contati | Unita locali | Annotazioni | Profilo cliente E

Listino applicabile al cliente: |Clier1ti vip |>

Eventuali sconti sul prezzo di listino da applicare al cliente

Sconto percentuale: Sﬂ,ﬁ

Sconto fisso: € 0,00

Ora, se andiamo a registrare una fattura intestata a ROSSI CARLO, nel campo SCONTO %, il programma
inserira automaticamente lo sconto del 50%.

Data registrazione: Il4fﬂ?f2ﬂ1ﬂ Tipo documento: |Fattura E” E|

Cliente: & Irﬂs:l:ar Elmmim
Data documento: Il4,l’ﬂ?f2ﬂ1ﬂ N* documento: I 1 Protocollo: I 1

Corpo fattura | Destinazione | Modalita di consegna | Altre informazioni | Ritenute subite | Contab

M rigo Articolo f Descrizione Quantita Prezzo  Sconto %
intel00111 [=]]  1.00] £150,00 | 50 r

44
pB | () |Processore INTELi7 360

4) PREZZI SPECIFICI
In alternativa alle soluzioni esaminate nei punti precedenti, per ogni articolo puo essere definito il prezzo
da applicare ad ogni singolo cliente.

heda articolo
Pro-oesso INTEL i7 860

| Datiidentificativi | Dim. e peso | Caratteristiche | Altre informazioni | Prezzi dilisting | Prezzi specifici | Dati contabili | Magazzino | €

Cliente Cliente abituale Prezzo praticato

%Iruscar Elﬂassi Carlo V ITM‘D
%Ibiamar Elﬂianchi Mario r2 ITS!D,CH]
il =] oo




Ora, se andiamo a registrare una fattura intestata a ROSSI CARLO, nel campo PREZZO, il programma inserira
automaticamente il prezzo specificamente previsto per il cliente.

Registrazione fattura o nota di credito cliente

Data registrazione: |14/07/2010 Tipo documento: |Fattura l=|]

Cliente: & |ruscar E| |Hnssi Carlo

Data documento: 14/07 /2010 N* documento: 1 Protocollo: 1

Corpo fattura | Destinazione | Modalita di consegna I Altre informazioni | Ritenute subii

N® rigo Articolo f Descrizione Quantita Prezzo

[ 1 3 [int=i001n2 =l vtoo]  €12000]

DB Q |Prncemre INTEL i7 860




